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1. Prezentare generală a SC THE TRANSILVANIANS MOBILEX SRL

Denumire : SC THE TRANSILVANIANS MOBILEX SRL

Sediu social : Cadea, nr. 501, oraş Săcuieni, jud. BIHOR

Număr de înregistrare la ORC : J05/5406/1994
Cod unic de Înregistrare : RO 6961149 

Obiect de activitate : “Fabricarea de mobilă”, cod CAEN 3109.

Capital social : 15.000 ron

Natura capitalului social : Integral privat

Durata de funcţionare a societăţii : Nelimitată

Formă juridică : Societate cu răspundere limitată

Stare juridică actuală : Societate în insolvenţă, insolvency, en procedure collective, conform legii 85/2006 privind procedura insolvenţei

Date privind dosarul : Dosar nr. 6178/111/2010, Tribunalul Bihor, Secţia comercială  şi contencios administrativ         

Data deschiderii procedurii : 16.08.2010, conform încheierii  comerciale nr. 2048/F/2010.

Structura acţionariatului : Societatea are ca asociaţi o persoană fizică şi una juridică, după cum urmează:
 - Nevelits Olga Cristina, CNP 2740916052858, domiciliată în Oradea, str. Gh. Doja, nr. 24, ap. 4, jud. Bihor, deţinătoare a 25% din părţile sociale;,

 - SC Maestro Trading SRL  cu sediul în Oradea, B-dul Dacia, nr. 44, bl. S12, ap. 11, jud. Bihor, deţinătoare a unui procent de 75% din părţile sociale.

1.1.Scurt istoric al societăţii

Societatea s-a înfiinţat în 1994 având ca obiect de activitate producţia de mobilier, iar ca asociaţi pe Blasko Maria şi Blasko Gheorghe. Aceştia au cesionat părţile lor sociale în anul 2006 către  SC MAESTRO TRADING SRL (75%) şi către Nevelits Olga (25%), aceştia fiind asociaţii debitoarei şi în prezent. 

Obiectul de activitate a rămas prelucrarea lemnului şi producţia de mobilier, produsele realizate fiind destinate aproape exclusiv pieţei externe. 

Finanţarea activităţii s-a realizat pe baza resurselor financiare proprii, iar în 2007, pe fondul dezvoltării activităţii firmei, a fost contractat  la B.C.R. Marghita un credit pentru investiţii în valoare de 780.000 lei, aflat în derulare. 

În 2009 şi mai ales în 2010, ca urmare a contractării pieţei mobilei ca efect al crizei financiare, debitoarea a început sa aibă dificultăţi în asigurarea pieţei de desfacere pentru propriile produse şi obţinerea astfel a resurselor financiare necesare plăţii creditelor furnizor, a creditului către bancă şi a datoriilor către buget. 

1.2.Prezentarea activităţii anterioare declanşării procedurii de insolvenţă 


Pentru relevarea cât mai clară a evoluţiei societăţii în cei trei ani de activitate anteriori deschiderii procedurii de insolvenţă, s-a efectuat o analiză a celor mai importanţi indicatori economico-financiari şi a ratelor  de rentabilitate, pe baza raportărilor financiar-contabile aferente perioadei 2007-2009.

	Indicatori din Contul de Profit si Pierdere
	2007
	2008
	2009

	Cifra de afaceri
	5.201.370
	4.506.900
	2.060.417

	Total venituri
	5.671.979
	5.257.034
	2.803.410

	Total cheltuieli
	5.663.005
	5.254.955
	2.793.792

	Profit brut
	8.974
	2.079
	9.618

	Profit net
	105
	1.568
	2.285

	Numar salariati
	160
	187
	84



Conform indicatorilor prezentaţi în cadrul contului de profit şi pierdere pentru fiecare din ultimii trei ani anteriori procedurii, 
evoluţia firmei a fost una descendentă din punct de vedere al cifrei de afaceri, scăderea mai accentuată fiind înregistrată pe parcursul anului 2009. Această tendinţă s-a perpetuat şi la nivelul anului 2010, care la fel ca şi 2009 a fost profund marcat de efectele crizei economico-financiar, fapt reflectat şi asupra rezultatului exerciţiului care pentru prima oară în ultimii doisprezece ani a fost pierdere. 

În ceea ce priveşte structura patrimoniului, pentru activele imobilizate nu au apărut modificări structurale, valoarea imobilizărilor diminuându-se doar ca urmare a înregistrării amortizării. În schimb, pentru activele circulante s-au înregistrat creşteri ca urmare a dublării practic a nivelului creanţelor în 2008 faţă de 2007; în 2009 în schimb, creşterea activelor circulante s-a realizat pe seama oscilaţiilor valorii stocurilor şi disponibilităţilor băneşti. Nivelul creanţelor a rămas uşor sub cel obţinut în 2008 ca urmare a scăderii volumului vânzărilor şi a întârzierilor la plată. 
	Indicatori din Bilant
	2007
	2008
	2009

	Total active imobilizate
	1.874.284
	1.833.193
	1.660.068

	Total active circulante
	2.948.009
	3.607.868
	3.966.318

	Stocuri
	1.793.878
	1.109.190
	1.614.997

	Casa si conturi
	78.751
	47.610
	55.077

	Creante
	1.075.380
	2.451.068
	2.296.244

	Capitaluri total
	653.804
	623.723
	626.008

	Capital social
	15.000
	15.000
	15.000

	Datorii total
	4.168.489
	4.817.338
	5.000.378



Pornind de la valorile indicatorilor bilanţieri, situaţia firmei în anii anteriori deschiderii procedurii, se poate reflecta şi cu ajutorul următorilor indicatori:

	Indicatori Derivati din Bilant
	2007
	2008
	2009

	Total datorii / capitaluri proprii
	6,38
	7,72
	7,98

	Total datorii / total active 
	0,86
	0,88
	0,89

	Capitaluri proprii / total active imobilizate
	0,35
	0,34
	0,37



După cum se poate observa, capitalul propriu este devansat de nivelul datoriilor şi pe de altă parte, valoarea datoriilor creşte în fiecare an în comparaţie cu cea a activului firmei. Cu alte cuvinte, în cazul lichidării activului curent există posibilitatea ca datoriile societăţii să nu fie acoperite în întregime din cauza valorii ridicate a datoriilor, mult apropiate de cea a activului total al firmei.
	Indicatori de Profitabilitate
	2007
	2008
	2009

	Marja de profit brut (%)
	0,172
	0,046
	0,466

	Marja de profit net (%)
	0,002
	0,034
	0,110

	Rentabilitatea capitalului propriu inainte de impozitare
	1,372
	0,333
	1,536

	Rentabilitatea capitalului propriu dupa impozitare
	0,016
	0,251
	0,365



În ceea ce priveşte indicatorii de profitabilitate, aceştia sugerează o tendinţă de echilibrare paradoxal, în 2009, cand valoarea cifrei de afaceri este cea mai scăzută din tot intervalul, dar s-a înregistrat o creştere a profitului.

Primul semestru al anului 2010 se caracterizează printr-o înrăutăţire a situaţiei societăţii: cifra de afaceri se păstrează la un nivel inferior celor corespunzătoare anilor anteriori şi veniturile totale sunt devansate de cheltuieli, astfel că pentru prima dată după o serie lungă de ani, societatea a încheiat atât primul semestru, cât şi întregul an 2010 cu pierdere.
1.3.Principalele cauze care au condus la apariţia stării de insolvenţă


Unul din elementele importante de care trebuie ţinut cont în stabilirea factorilor care au influenţat dificultăţile financiare şi intrarea în insolvenţă a societăţii, este piaţa în cadrul căreia ne desfăşurăm activitatea.

Piaţa mobilei s-a caracterizat începând cu anul 2005, cu o creştere rapidă, care în cazul exportatorilor a avut efecte nefavorabile, aceştia pierzând din competivitate ca urmare a creşterii salariilor, a preţurilor materiilor prime şi a aprecierii leului.  Conform datelor Asociaţiei Producătorilor de Mobilă din România cu privire la modul în care criza economică a afectat piaţa românescă a mobilei, dacă ne raportăm la anul 2008, în primele trei trimestre ale anului 2009 producţia industrială scăzuse cu 13,2%, iar exportul cu 13,8%. Un motiv important a fost scăderea puterii de cumpărare, reflectată de diminuarea consumului cu 22,7%. În aceste condiţii, au fost multe unităţi care şi-au restrâns activitatea de producţie, astfel că numărul de persoane angajate în această ramură s-a diminuat cu 22,5%. Cu toate acestea, piaţa internă a absorbit, totuşi, aproximativ 38% din volumul producţiei de mobilă realizat în România, existând tendinţa de a câştiga tot mai mult încrederea clienţilor autohtoni. Acest lucru este reflectat şi de faptul ca importul de mobila s-a redus, în primele nouă luni ale anului 2009, comparativ cu anii anteriori, cu 37,2%.

În 2009, unul din efectele crizei economico-finanicare a fost devalorizarea monedei naţionale la un nivel de mult aşteptat de exportatori, cursul mediu de schimb ajungând la 4,23 de lei pentru un euro faţă de 3,68 lei/euro în 2008. Cu toate acestea, producătorii de mobilă exportatori nu au reuşit să fructifice acest avantaj din cauză că piaţa s-a contractat, iar schimburile comerciale s-au redus peste tot în lume.

În cazul SC The Transilvanians Mobilex SRL, momentul creşterii pieţei mobilei în România a coincis întrucâtva cu momentul cesionării părţilor sociale către noii asociaţi (2006). Acest fapt a avut drept efect o creştere spectaculoasă a cifrei de afaceri în primul an de după cesiune, dar şi o creştere pe măsură a cheltuielilor, astfel că, profitul înregistrat în acest an de către debitoare a fost cel mai mic din întreaga perioadă de 11 ani urmăriţi în tabelul de mai jos din punct de vedere al evoluţiei veniturilor şi cheltuielilor firmei.

	An bilant
	Cifră de afaceri (lei)
	Venituri (lei)
	Cheltuieli (lei)
	Profit net / pierdere netă (lei)
	Număr angajaţi

	1999
	306.981
	299.699
	262.844
	36.855
	39

	2000
	377.569
	381.447
	356.743
	22.592
	40

	2001
	691.174
	706.579
	656.313
	46.864
	42

	2002
	1.380.966
	1.376.666
	1.265.840
	100.849
	90

	2003
	2.251.138
	3.438.384
	3.283.717
	125.818
	93

	2004
	1.407.153
	1.490.936
	1.473.381
	11.610
	90

	2005
	1.117.329
	1.254.114
	1.247.713
	2.579
	50

	2006
	1.021.233
	2.144.548
	2.141.201
	600
	35

	2007
	5.201.370
	5.671.979
	5.663.005
	105
	160

	2008
	4.506.900
	5.257.034
	5.254.955
	1.568
	187

	2009
	2.060.417
	2.803.410
	2.793.792
	2.285
	84



Ulterior anului 2007, cifra de afaceri a scăzut, cea mai drastică scădere fiind înregistrată pentru anul 2009, în comparaţie cu 2008. Pe de altă parte, şi cheltuielile firmei au scăzut în ultimii trei ani, astfel că profitul obţinut de debitoare la finele anilor 2008 şi 2009 a avut o tendinţă de creştere comparativ cu rezultatul aferent lui 2007. Cu alte cuvinte, sintetizând, cu excepţia anului 2010, se poate observa că, deşi anul 2007 a fost cel mai bun an din punct de vedere al vânzărilor înregistrate, pe de altă parte, a fost şi cel mai slab din punct de vedere al rezultatului obţinut. 


De observat este şi faptul că o creştere a volumului vânzărilor a presupus extinderea activităţii firmei, fapt ce a atras după sine o mărire a cheltuielilor, începând cu cele salariale - ca urmare pe de o parte a sporirii numărului de salariaţi, iar pe de alta creşterii nivelului de salarizare în cadrul pieţei de profil- şi urmate de cele care privesc efectuarea de investiţii în maşini, utilaje, instalaţii şi hale de producţie. În aceste condiţii, resursele financiare proprii nu s-au mai dovedit a ne fi suficiente astfel că, în 2007, a fost contractat cu B.C.R. Marghita, un credit de investiţii, credit aflat în derulare şi în prezent şi un împrumut acordat de SC Maestro Trading SRL. Acest fapt a atras implicit şi creşterea cheltuielilor cu dobânzile bancare, deci sporirea pe ansamblu a obligaţiilor financiare ale firmei. În aceste condiţii, reducerea cifrei de afaceri în 2010 a avut un efect semificativ nefavorabil, chiar dacă firma a făcut eforturi de a reduce cât mai mult posibil cheltuielile antrenate. Astfel, numărul de salariaţi a fost redus la jumătate în 2009 faţă de 2008, iar în primul semestru al lui 2010  s-a produs încă  o reducere de la 84 la 44 de salariaţi. S-au diminuat şi alte cheltuieli, între care în principal cele privind prestaţiile executate de terţi   sau cele cu energia şi apa. Cu toate acestea, au început să apară dificultăţi în achitarea la termen a datoriilor , în special către furnizorii de materii prime, precum Silva Forest SRL, Valmel Star SRL, precum şi la rambursarea creditelor contractate. În aceste condiţii,  conducerea societăţii a hotărât să se adreseze instanţei în vederea intrării în procedura generală a insolvenţei şi reorganizarea astfel a activităţii.

Sintetizând cele prezentate mai sus, considerăm că principalele cause care au determinat intrarea în insolvenţă ale sc The Transilvanians Mobilex sunt:

-  creşterea cheltuielilor firmei, fapt ce a dus la acumularea de datorii în momentul în care au apărut dificultăţi la încasarea creanţelor şi reduceri ale cifrei de afaceri;

· criza economico-financiară prin influenţele pe care le-a avut direct asupra pieţei de profil: lipsa fondurilor care a atras reducerea comenzilor şi implicit a  volumului vânzărilor şi cel al încasărilor;

· concurenţa existentă pe piaţă, care s-a acutizat în condiţiile crizei economice, mai ales că marii producători şi exportatori de mobilă din România au avut capacitatea de a se reorienta şi a-şi adapta producţia pentru piaţa internă, lucru mai dificil de realizat de către societatea noastră.  

.
2. Situaţia actuală a SC  THE TRANSILVANIANS MOBILEX SRL

2.1.Situaţia creditorilor

În ceea ce priveşte situaţia creditorilor, valoarea totală de 6.216.507,76 lei a creanţelor  înscrise la masa credală, este constituită din următoarele categorii de creanţe:

1.Creante garantate:
	Nr. crt. 
	Creditor
	Creanţă acceptată
	Pondere în total creanţe

	1.
	Banca Comercială Română
	1.352.349,76 lei
	21,754%

	 
	Total grupă 1
	1.352.349,76 lei
	21,754%


2.Creante bugetare:

	Nr. crt.
	Creditor
	Creanţă acceptată
	Pondere în total creanţe 

	1.
	Directia Generala a Finantelor Publica Bihor
	197.682,00 lei
	3,180%

	2.
	Inspectoratul Teritorial de Muncă Bihor
	842,00 lei
	0,014%

	3.
	Primaria Mun. Marghita
	4.027,94 lei
	0,065%

	 
	Total grupă 2
	202.551,94 lei
	3,258%


3.Creante chirografare:
	Nr. crt.
	Creditor
	Creanţă acceptată
	Pondere în total creanţe

	1
	SC Ambro SA
	10.893,80 lei
	0,175%

	2
	SC Arabesque SRL
	30.877,83 lei
	0,497%

	3
	SC Crismobel SA
	1.009.397,99 lei
	16,237%

	4
	SC Daftex Com SRL
	797,56 lei
	0,013%

	5
	SC Delta Pres  SRL
	1.771,91 lei
	0,029%

	6
	SC Electrica SA
	39.722,09 lei
	0,639%

	7
	SC Feroneria Felix SRL
	4.181,28 lei
	0,067%

	8
	SC Feroneria Prod SA
	5.565,02 lei
	0,090%

	9
	SC Geromed SA
	700,12 lei
	0,011%

	10
	SC Hardwood SRL
	31.954,45 lei
	0,514%

	11
	SC Knecho Rom SRL
	26.486,94 lei
	0,426%

	12
	SC La Fântâna SRL
	726,63 lei
	0,012%

	13
	SC Loretti Trans SRL
	7.040,97 lei
	0,113%

	14
	SC Maestro Trading SRL
	2.640.574,67 lei
	42,477%

	15
	SC Medicris SRL
	9.200,00 lei
	0,148%

	16
	SC N.E.W. Holland SRL
	15.386,51 lei
	0,248%

	17
	SC RCS&RDS SA
	362,82 lei
	0,006%

	18
	SC Romtelecom SA
	445,44 lei
	0,007%

	19
	SC Schenker Romtrans SA
	8.805,23 lei
	0,142%

	20
	SC Silva Forest SRL
	754.882,35 lei
	12,143%

	21
	SC Star Abrazivi SRL
	2.723,26 lei
	0,044%

	22
	SC Strato Mob Nord SRL
	3.808,00 lei
	0,061%

	23
	SC Svasta Consult SRL
	2.154,50 lei
	0,035%

	24
	SC TNT România SRL
	1.310,76 lei
	0,021%

	25
	SC Valmel Star SRL
	50.985,00 lei
	0,820%

	26
	SC Vlasar Agro SRL
	850,93 lei
	0,014%

	 
	Total grupă 3
	4.661.606,06 lei
	74,988%



În cadrul creanţelor chirografare, în conformitate cu prevederile art. 96 din legea 85/2006, considerăm că există creanţe care aparţin unor furnizori fără de care nu ne putem desfăşura activitatea şi care nu pot fi înlocuiţi. În această categorie intră  SC Maestro Trading SRL.
2.2.Situaţia debitorilor


Piaţa de desfacere a produselor firmei este piaţa externă într-un procentaj de aproape 100%, livrările către piaţa internă fiind sporadice şi în cantităţi mici. Printre clienţii firmei se numără: BFK Mobel Collection GMB din Germania, Alva Spol SRO din Slovacia, Sherry Brothers din Irlanda, Eurorustik, Romkir, Memphis în Ungaria. 


La 31.08.2010- luna în care a fost deschisă procedura insolvenţei, valoarea creanţelor de încasat de la clienţi era de 2.329.295 lei.
2.3.Situaţia stocurilor

 
În ceea ce privește situaţia stocurilor la data de 31.08.2010, societatea figura în evidenţele contabile cu un stoc în valoare totală de 1.610.269 lei. Din aceasta 172.465 lei reprezintă materii prime, 31.137 lei - materiale auxiliare, pentru ambalat şi piese de schimb, 1.050.290 lei - produse în curs de execuţie şi 356.377 lei -produse finite.
2.4.Situaţia activelor imobilizate 


La 28.02.2011, valoarea contabilă a activelor imobilizate aflate în patrimoniul societăţii este de 2.457.384 lei. Compoziţia pe grupe a activelor imobilizate se prezintă în felul următor:

- Imobilizări necorporale:                     370lei;

- Terenuri:                                        14.149 lei; 
- Construcţii:                                  578.000 lei;

- Echipamente tehnologice:        1.793.927 lei;

- Mijloace de transport:                    68.598 lei;

- Mobilier, aparatură birotică:             2.340 lei.

Valoarea de 578.000 lei cu care imobilizările de natura construcţiilor sunt  înregistrate în contabilitate a fost stabilită în urma evaluării efectuate de SC Eval Cosmix SRL la data de 03.01.2010, la cererea SC The Transilvanians Mobilex SRL. Conform raportului de evaluare, valoarea totală de 578.000 lei este repartizată după cum urmează:
1. Hală fabricaţie                        -136.000 lei;

2. Hală fabricaţie                        -187.000 lei;

3. Magazie

                       -  68.000 lei;
4. Magazie                                 -  25.500 lei;

5. Magazie                                 -  25.500 lei;

6. Uscător cherestea                 -  42.500 lei;

7. Şopron uscător cherestea     -  85.000 lei;

8. Casă pompe apă                   -    6.800 lei;

9. Rezervor apă                         -    1.700 lei.

În ceea ce priveşte echipamentele tehnologice, acestea cuprind o serie de maşini, utilaje şi instalaţii necesare în procesul de fabricaţie, astfel: maşini de tăiat, şlefuit, rindeluit, frezat, debitat, de scos noduri, de aplicat adeziv, prese, fierăstraie, gater, strunguri, ghilotine, centrale, instalaţii de aburire, uscare şi pulverizare. 


Pe lângă echipamentele necesare activităţii de producţie societatea mai deţine mijloace de transport precum motostivuitoare şi autoturisme.

2.5.Situaţia activităţii generale de la data deschiderii procedurii până la data de 28.02.2011

În urma deschiderii procedurii generale a insolvenţei, societatea şi-a continuat activitatea, obiectivul urmărit fiind reorganizarea activităţii astfel încât să fie posibilă plata datoriilor acumulate către creditori şi continuarea activităţii în condiţii de rentabilizare a acesteia. Activitatea desfăşurată s-a caracterizat prin continuarea producţiei pentru comenzile existente şi încercarea de adaptare a ofertei de produse şi a preţurilor acestora la tendinţele pieţei.  Pe ansamblu,în 2010, atât veniturile cât şi cheltuielile firmei au scăzut în comparaţie cu cele ale anilor anteriori, pe de o parte din cauza scăderii producţiei, iar pe de alta, s-a încercat şi o diminuare a costurilor prin reduceri ale cheltuielilor cu angajaţii, cu prestaţiile externe, cu materia primă şi materialele consumabile.  Cu toate acestea, anul 2010 este cel mai slab an atât din punct de vedere volumului de vânzări, cât şi a rezultatului exerciţiului financiar anual.
3. Considerente privind activitatea curentă de marketing a societăţii


Produsele noastre se adresează pieţei externe, în special celei europene şi principala modalitate de promovare a produselor noastre se realizează prin participarea la târguri şi expoziţii de profil, organizate atât în ţară, cât şi în străinătate.
4. Perspectivele de redresare a activităţii SC The Transilvanians Mobilex SRL şi măsurile luate în vederea realizării acesteia

Conducerea societăţii noastre a analizat situaţia economico-financiară a activităţii operaţionale. În urma analizei s-a decis reorganizarea activităţii prin aplicarea unor măsuri manageriale, tehnico-operative şi economico-financiare, după cum urmează:

-  controlul foarte riguros al costurilor de exploatare;

- creşterea responsabilităţii prin conştientizarea situaţiei existente şi a soluţiilor de redresare a companiei;

-  gestionarea tuturor bunurilor materiale şi asigurarea integrităţii acestora;

- analizarea portofoliului de clienţi, renegocieri de contracte, luarea de măsuri –acolo unde este cazul- în vederea recuperării creanţelor vechi, neîncasate de la aceştia, renunţarea la clienţii rău platnici şi găsirea de noi clienţi;
    - analizarea portofoliului de furnizori, renegocierea clauzelor contractuale sau chiar înlocuirea, acolo unde este cazul a furnizorilor, urmărindu-se obţinerea unor condiţii mai bune de preţ pentru materiile prime şi serviciile contractate, astfel încât preţul final al produselor oferite să fie competitiv pe piaţa de profil.


În vederea realizării în mod concret a celor de mai sus, s-au luat o serie de măsuri, precum: 

· renunţarea la clientul german “BFK Mobel Collection” care nu a achitat marfa livrată şi a refuzat livrarea ultimei comenzi de marfă, nefiind de acord cu renegocierea preţurilor de livrare pentru acele produse realizate de societatea noastră practic în pierdere, ca urmare a creşterii costurilor de producţie;
· renegocierea preţurilor pentru produsele livrate clientului nostru principal, “Sherry Design” din Irlanda, preţurile noi fiind aplicate de la data de 01.01.2011;

· renegocieri ale preţurilor cu ceilalţi clienţi externi (“Alva” din Slovacia, “Romkir KFT”, “Eurorusztik KFT” şi “Memphis KFT” din Ungaria), precum şi pentru piaţa internă;

· valorificarea stocul de produse finite rămas ca urmare a refuzului de livrare primit din partea “BFK Mobel Collection”;
· realizarea de produse noi, mai rentabile şi capabile să pătrundă şi să reziste la noile cerinţe ale pieţei europene a mobilei. În acest sens, au fost prezentate două programe noi de produse la Târgul de mobilă ce a avut loc în februarie 2011 la Dublin.
5. Avantajele reorganizării

5.1.Avantajele reorganizării în raport cu procedura falimentului în condiţiile legii  85/2006 privind procedura insolvenţei



Analizând perspectivele cât şi consecinţele ce decurg din declanșarea procedurii de insolvență se remarcă avantaje net superioare ale inițierii unei proceduri de reorganizare a activității în raport cu demararea procedurii de faliment și lichidare judiciară. Astfel, falimentul situează societatea debitoare într-o poziție antagonică față de creditorii acesteia, urmărindu-se recuperarea creanțelor prin lichidarea integrală a averii şi având ca finalitate excluderea acesteia din mediul economic general. În contradictoriu, prin reorganizarea activității se realizează menținerea societății pe piață și continuarea activității economice sub supravegherea unui administrator judiciar.


Dacă în cazul falimentului creanțele deținute de creditori vor putea fi acoperite doar prin lichidarea integrală a averii debitorului, expunându-se riscului de recuperare parţială sau nulă atunci când averea debitorului nu acoperă suma datoriilor sale, în cazul reorganizării, aceştia au ocazia recuperării sumelor datorate de debitor prin continuarea activităţii economice a acestuia, cu consecinţa creşterii sale economice. 


În concluzie, realizând o comparaţie între cele două proceduri remarcăm că în cadrul ambelor situaţii există un patrimoniu vandabil, doar că în cazul reorganizării, fondurile necesare acoperirii creanţelor deţinute de creditori vor fi obţinute într-o anumită perioadă de timp din activitatea economică desfăşurată de societatea debitoare, timp în care patrimoniul acesteia se conservă, astfel chiar şi în situaţia eșecului planului de reorganizare valoarea activelor va rămâne constantă, fiind doar sensibilă la modificările pieţei acestora.
5.2.Avantajele reorganizării pentru creditorii garantaţi 

Din totalul creanţelor înscrise la masa credală, creanţele garantate sunt în sumă de 1.352.349,76 lei ,reprezintă 21,75 % din creanţele ce alcătuiesc masa credală şi aparţin Băncii Comerciale Române.

O valorificare a bunurilor în condiţiile falimentului nu ar fi favorabilă nici măcar creditorului garantat, pentru că intrarea în faliment a societăţii presupune lichidarea bunurilor acesteia în condiţii de vanzare forţată. Valoarea obţinută în cazul vânzării forţate ar fi una mai mică decât cea obţinută în condiţii normale (conform standardelor internaţionale cu privire la evaluare, cam 40%-60% din valoarea obţinută pe piaţă), iar pe de altă parte, condiţiile pieţei nu permit o vânzare rapidă şi o recuperare imediată şi în totalitate a creditului acordat.În acelaşi timp, valoarea reală a echipamentelor, maşinilor şi instalaţiilor deţinute de societate, chiar dacă acestea sunt exploatate în bune condiţii, este  inferioară valorii de intrare în contabilitate, mai ales că în mare parte au fost achiziţionate în stare bună de funcţionare, dar la mâna a doua.  

Pe de altă parte, creanţele garantate sunt achitate în urma valorificării bunurilor societăţii numai după acoperirea cheltuielilor de procedură, rezultând astfel o diminuare a sumelor care vor fi destinate  acestui scop. 
5.3.Avantajele reorganizării pentru creditorii bugetari

În cazul SC The Transilvanians Mobilex SRL, creditorii bugetari reprezintă un procent destul de mic din totalul creanţelor (cca 3,26%). Pentru creditorii bugetari procedura reorganizării este cea mai sigură cale de recuperare a creanţelor bugetare, dat fiind faptul că valoarea creanţelor garantate este destul de mare, iar sumele obţinute în urma vânzării activelor nu ar acoperi în întregime această valoare. 

Totodată, prin menţinerea societăţii în mediul economic general se crează premisele generării şi achitării de noi taxe și impozite care conduc la reîntregirea resurselor bugetului de stat.

5.4.Avantajele reorganizării pentru creditorii chirografari


În structura datoriilor societăţii creditorii chirografari deţin un procent consistent de circa 74,99%, avantajul demarării procedurii de reorganizare rezultă în mod evident din faptul că, în caz de faliment, şansele de recuperare  a creanţelor deţinute de aceștia ar fi practic inexistente, dat fiind faptul că înainte de îndestularea creditorilor deţinători de astfel de creanţe, vor fi acoperite cheltuielile de procedură, creanţele garantate şi cele bugetare, urmând ca numai dacă vor mai rămâne fonduri, acestea să fie distribuite către creditorii chirografari. 
6. Programul de plată a creanţelor

6.1.Valoarea curentă a obligaţiilor


Valoarea obligaţiilor restante la data deschiderii procedurii este de 6.216.507,76 lei, reorganizarea societăţii fiind prevăzută a se efectua pe o perioadă de 36 de luni, cu posibilitatea solicitării prelungirii în condiţiile legii 85/2006, cu încă 12 luni.
6.2.Constituirea surselor de onorare a obligaţiilor


În vederea punerii în aplicare a prezentului plan de reorganizare luăm în considerare ca principală sursă de onorare a obligaţiilor către creditori activitatea proprie a societăţii. Considerăm că în urma măsurilor luate (renegocieri de preţuri cu clienţii, introducerea în execuţie de programe noi care să ne permită creşterea portofoliului de clienţi şi extinderea comenzilor deja contractate) ne vom putea asigura necesarul de fonduri atât pentru desfăşurarea activităţii curente, cât şi pentru achitarea ratelor prevăzute în prezentul plan de reorganizare.
6.3.Modalitatea de stingere a obligaţiilor


Referitor la modalitatea de achitare a obligaţiilor restante propunem iniţial o eşalonare a acestora pe o perioadă de 36 de luni, plata urmând a se efectua lunar, după trecerea a trei luni de la confirmarea planului de către judecătorul sindic. Ne rezervăm dreptul că, dacă va fi necesar, la recomanda- rea administratorului judiciar, în conformitate cu prevederile art. 95 alin. 4 din legea 85/2006, cu acordul creditorilor, această perioadă să fie extinsă cu cel mult un an.


De asemenea, este de menţionat că modalitatea de plată descrisă mai sus este valabilă pentru creanţele garantate şi cele bugetare. Pentru creditorii chirografari, în situaţia actuală, considerăm că trebuie să ţinem seama de modul de grupare al acestora în furnizori indispensabili activităţii firmei şi care nu pot fi înlocuiţi şi furnizori fără de care activitatea societăţii poate să continue. Din categoria furnizorilor de neînlocuit face parte SC Maestro Trading SRL căruia i se va achita suma de 200.000 lei, în tranşe egale, lunare, pe parcursul celor 36 de luni.  

Pentru creditorii care nu fac parte din categoria furnizorilor  de neînlocuit, prezentul plan nu prevede efectuarea niciunei plăţi.

În aceste condiţii, desfăşurătorul privind ratele ce urmează a fi plătite lunar de societate, se prezintă în felul următor:
	Creditor
	Valoare înscrisă la masa credală
	Total sumă prevăzută la plată
	Rată lunară

	Banca Comercială Română
	1.352.349,76 lei
	1.352.349,76 lei
	37.565,27 lei

	D.G.F.P. Bihor
	197.682,00 lei
	197.682,00 lei
	5.491,17 lei

	I.T.M. Bihor
	842,00 lei
	842,00 lei
	23,39 lei

	Primaria Mun. Marghita
	4.027,94 lei
	4.027,94 lei
	111,89 lei

	SC Ambro SA
	10.893,80 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Arabesque SRL
	30.877,83 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Crismobel SA
	1.009.397,99 lei
	0,00 lei
	0,00lei

	SC Daftex COM SRL
	797,56 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Delta Pres  SRL
	1.771,91 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Electrica SA
	39.722,09 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Feroneria Felix SRL
	4.181,28 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Feroneria Prod SA
	5.565,02 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Geromed SA
	700,12 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Hardwood SRL
	31.954,45 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Knecho Rom SRL
	26.486,94 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC La Fântâna SRL
	726,63 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Loretti Trans SRL
	7.040,97 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Maestro Trading SRL
	2.640.574,67 lei
	200.000,00 lei
	5.555,56 lei

	SC Medicris SRL
	9.200,00 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC N.E.W. Holland SRL
	15.386,51 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC RCS&RDS SA
	362,82 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Romtelecom SA
	445,44 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Schenker Romtrans SA
	8.805,23 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Silva Forest SRL
	754.882,35 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Star Abrazivi SRL
	2.723,26 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Strato Mob Nord SRL
	3.808,00 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Svasta Consult SRL
	2.154,50 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC TNT România SRL
	1.310,76 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Valmel Star SRL
	50.985,00 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	SC Vlasar Agro SRL
	850,93 lei
	0,00 lei
	0,00 lei

	Total:
	6.216.507,76 lei
	1.754.901,70 lei
	48.747,27 lei



Menţionăm că în cazul intrării în procedura de faliment, cuantumul sumelor obţinute prin valorificarea bunurilor patrimoniale ale societăţii şi destinate acoperirii masei credale, ar fi inferioară sumei totale a plăţilor prevăzute prin prezentul plan.
7.Termenul de executare al planului de reorganizare


Executarea planului de reorganizare este prevăzută pentru o perioadă de 36 de luni (3 ani), în conformitate cu prevederile legale. 

Datorită situaţiei conjucturale, dată de condiţiile pieţei conform prevederilor art. 95 alin. 4 din legea 85/2006, administratorul special îşi rezervă dreptul de a solicita administratorului judiciar prelungirea cu 12 luni a perioadei de aplicare a planului.
8.Categoriile de creanţe care sunt defavorizate în sensul legii


Pornind de la prevederile art. 3 alin. 21 din legea 85/2006 care definesc creanţele defavorizate, în cazul prezentului plan de reorganizare sunt considerate a fi creanţe defavorizate toate creanţele creditorilor chirografari, pentru care prezentul plan prevede o reducere totală sau parţială a cuantumului creanţelor.
9. Măsuri adecvate pentru punerea planului de reorganizare în practică

9.1. Păstrarea, în întregime sau în parte, de către debitor, a conducerii activităţii sale, inclusiv dreptul de dispoziţie asupra bunurilor din averea sa, cu supravegherea activităţii sale de către administratorul judiciar desemnat 


În ceea ce priveşte structura organizaţională şi decizională în cadrul societăţii, pe perioada de desfăşurare a planului de reorganizare propunem menţinerea conducerii actuale, având în vedere cunoaşterea activităţii şi colaborarea cu beneficiarii. Întreaga  activitate economică  şi financiar – contabilă a debitoarei se va desfăşura sub supravegherea administratorului judiciar GLOBAL MONEY RECOVERY IPURL, care îşi va îndeplini atribuţiile în concordanţă cu prevederile legii 85/2006 privind procedura insolvenţei.

10. Previziunea activităţii pe perioada desfăşurării planului


Resursele financiare pentru plata atât a obligaţiilor restante cât şi a celor curente se vor obţine din activitatea curentă a societăţii.

SC THE TRANSILVANIANS MOBILEX SRL
PAGE  
1

